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AT Kantox.ampliasuzonade ...
cobertura y capta nuevos clientes
en Hong Kong, Singapur y Australia

La fintech, que ha cerrado el afio con un volumen de operaciones de
cerca de 2.000 millones de dolares, buscara un nuevo regulador
financiero cuando la desconexion de Reino Unido con Europa sea
definitiva.

POR AMELIA PIJUAN

Kantox continta conquistando nuevos mercados. La compaiiia espafiola ha ampliado su zona de
cobertura y ha sumado nuevos clientes en Hong Kong, Singapur y Australia, una expansion que la
fintech ha realizado de forma directa, sin la implantacion de oficinas propias. “Tenemos clientes en
22 paises aunque, de momento, nuestras sedes continian en Europa”, ha explicado Toni Rami,
fundador y director de operaciones de Kantox, a Kippel01.

La estrategia de crecimiento de la compaiiia espafiola, que cerr6 2016 con un volumen de
operaciones financieras de cerca de 2.000 millones de ddlares, se enmarca en su reciente
reconversion hacia un modelo de negocio mas enfocado en la tecnologia que en los servicios. Desde
su fundacion, Kantox ha intermediado operaciones por valor de 4.000 millones de dolares.

Kantox es una compaiiia tecnologica especializada en servicios financieros. Creada en 2010 por
Phillipe Gelis y Toni Rami, la empresa actia como intermediario de operaciones de cambio de
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divisa entre empresas y trabaja con los tipos de cambio de mercado, sumado a una comision por el
servicio. La diferencia principal con 1as-entidades bancarias o Tos brokers que ofrecen este'mismo-
servicio es su transparencia, segn sefiala Rami, que expone que “las entidades bancarias dicen que
no hay costes ni comisiones, pero lo esconden dentro del tipo de cambio”.

La compaiiia ha evolucionado su linea de negocio hacia una soluciéon mas
tecnologica

En los ultimos meses, la empresa ha decidido adentrarse auin mas en el ambito tecnolégico y ha
creado una nueva plataforma dedicada a analizar y cubrir el riesgo de tipo de cambio al que se
enfrentan las empresas al operar con divisas. “Cuando empezamos a hablar con las empresas vimos
que, efectivamente, tenian mas confianza gracias a la transparencia ofrecida y que estaban mas
animados a cambiar divisas, pero siempre quedaba el riesgo de tipo de cambio”, explica Rami.

El directivo sefiala que muchos de los productos que los bancos colocaban en las empresas podian
ser muy especulativos. “Lo que vimos es que los seguros ofrecidos no se correspondia con el
negocio de estas compaiiias”, seiala el directivo. Ante esta situacion, el equipo de Kantox empezo a
analizar, de manera manual, cual era la situacion de la empresa, porqué operaba en divisas y como
podian ayudar en este ambito.

La magnitud de su cartera de clientes, que actualmente se sittia en 2.300, obligo al grupo a buscar
una solucion tecnologica para digitalizar este proceso, lo que les llevé a crear Dynamic Hedging.
“No es un cambio radical de negocio, pero hemos intentado afiadir mas valor a nuestra empresa
—apunta Rami-; da igual cuantas divisas compren las empresas, nosotros leeremos esa exposicion y
les indicaremos el riesgo”.

La fintech espaiiola cuenta una cartera de alrededor de 2.300 clientes

En la actualidad, Kantox cuenta con dos sedes oficiales: Barcelona y Londres. En las oficinas de la
capital catalana trabajan alrededor de setenta personas, mientras que en Londres operan una
quincena. Para el grupo, la capital britanica es uno de los centros neuralgicos en Europa de las
finanzas, si bien su inminente desconexion con Europa podria suponer un bache en su camino.

“Si con el Brexit deja de existir el pasaporte europeo tendremos que cambiar nuestro regulador
principal, pero tenemos claro que de Reino Unido no nos iremos”, afirma el directivo. Frankfurt o
Dublin, que podrian alzarse como candidatos a ser polos financieros europeos, serian los proximos
destinos para Kantox cuando se produzca la desconexion.

Hasta la fecha, Kantox ha despertado el interés de inversores como Partech Ventures, Indivest
Partners o Cabiedes, y ha conseguido levantar cerca de veinte millones de euros. Por el momento,
el grupo esta valorando cuales son sus potenciales de crecimiento para estimar si continilan captando
fondos o prosiguen con sus planes de expansion. Recientemente, el grupo ha sido reconocida como
la sexta compaiiia de mayor crecimiento en Reino Unido por Deloitte.
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